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Pozdravujem vas milé
kolegyne a kolegovia
v novom roku.

Mal by to byt rok, v ktorom by sa
mali prejavit dve silné stratégie,

o ktoré sme sa usilovali v minulom
roku. Po prvé je to sila novoziskanej
velkosti, ktord nam musi priniest
lepsie nakupné ceny.

Po druhé je to silna marketingova
podpora. Zavedenie novej znacky,
produktovej rady a webu musi

v konec¢nom désledku vyslat silny
signal trhu, Ze je tu cielavedoma,
ambicidzna a Uspesna spoloc¢nost.
Mnohi ste vo svojich vyjadreniach,
ale aj vo vzdjomnych rozhovoroch,
spomenuli slovné spojenie ,robim
ako na svojom”. Prizndm sa, Ze
takéto vyjadrenie ma ako akciondra
naplina radostou. Citim spolo¢nost.
Nie som sdm. Zo STAVMATU nikdy
pocas celej viac ako 20 ro¢nej historie
neodchddzali prostriedky okrem
vyplat na sukromnu spotrebu.
Vsetky zarobené peniaze sa vzdy
reinvestovali. Aj to spdsobilo, ze
STAVMAT narastol do dnesného

rozmeru. Ze ma déveru bank, ktoré
nam poskytuju zdroje potrebné

na financovanie nasho obchodu.

Ze nam déveruju poistovne, ktoré
poistuju nasich partnerov, pretoze
vedia, Ze v nasej spoloc¢nosti je
mimoriadna pozornost venovana
sprave pohladavok.

Za mna ako reprezentanta akciondrov
mozem vyhlésit, Ze tento trend
chceme zachovat. Nadalej spoloc¢nost
nebude vyplacat dividendy

a vietky zarobené peniaze budeme
reinvestovat. Nasim cielom je

v nasledujucich rokoch rast v pocte
pobociek aj v obrate. Zasadne.
Akcionarom, ktory ma z nasej prace
najvacsi efekt, je jednoznacne stat.
Kazda vyplatena koruna, euro alebo
forint znamena na konci dna odviest
pre stat zhruba rovnaku ¢iastku.
Kazdy kupeny a spaleny liter nafty
znamena viac ako polovicu pre

stat. Kazda vlastnena nehnutelnost
znamend aj platenie dane. Stat

pri nasej nizkej ziskovosti teda
dostéva z nasho biznisu najviac
penazi. Je nekonecne vynaliezavy
pri zavadzani novych a novych dani.

Najnovsie ndm udajne hrozi dan

z parkového parkovacieho... Preto

je asi vsetkymi nami tazko vnimana
mozno najvacsia pliaga novodobe;j
zapadnej spolocnosti - korupcia. My
v nasej spoloc¢nosti netrpime ziadne
korup¢né praktiky. Méme spracované
etické kodexy a tymito kddexmi sa
snazime riadit. Na kazdej urovni.
Cestnost a zodpovednost je nasou
najvacsou zbranou. Su to podla
méjho hlbokého presvedcenia jedina
cesta ako sa dopracovat k vseobecnej
prosperite celej spoloc¢nosti.

Okrem platenia dani, tejto podla
mojho presvedcenia mimoriadne
dolezitej spolocenskej funkcie,
prispievame aj na rozvoj kultury.

Dna 16.3.2016 bola za pritomnosti
slovenského ministra kultary

a madarského velvyslanca otvorena
v nddhernej galérii Danubiana,
umiestnenej na magickom mieste

na Dunaji pod Bratislavou, vystava
madarskych povojnovych vytvarnych
umelcov, ktord sme ako jeden zo
sponzorov podporili. Pozyvam
vsetkych nadsencov umenia a prirody
na vikendovu navstevu Danubiany,

ktoru je mozné spojit s nadhernou
cyklistickou turou po dunajskych
ramenach. Je to celodenny vylet, pri
ktorom je mozné vychutnat miestnu
kuchynu a dat si skvelé halaslé. Jar je
najlepsie obdobia na vychutnanie si
kras luzného lesa, ktory v spojitosti

s naozaj kvalitnym umenim ponuka
nevsednu kombindciu kras. Pretoze
tento kut sveta dokonale poznam

a milujem, som pripraveny byt vdm
pri tejto prehliadke v pripade vacsieho
zaujmu aj osobnym sprievodcom.
Na zaver si dovolim jednu
Jrostacku” poznamku: pred rokom
sme v jednom rozhovore uzavreli

s finan¢nym riaditelom ceského
STAVMATU i stavku, Ze spolo¢ny
obrat madarského a slovenského
STAVMATU nebude vacsi ako obrat
STAVMATU c¢eského. Pomer predajni
je takmer identicky 64:66. Stavku
som vyhral. 64 predajni obratom
predbehlo 66 predajni. Tento rok si
preteky m6zeme zopakovat.

Mili kolegovia, prajem vam vela
stastia, zdravia a chuti do zivota.

Pavol Kolldr
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Kick off v Ostrihome

Madarky kick - off v Ostrihome

Dna 23. februéra sa v Ostrihome
uskutocnil tohtorocny kick-off
meeting madarskej Casti siete
STAVMAT. Vedenie spolo¢nosti
vyhodnotilo hospodarsky vysledok
roku 2016 a vytycilo ciele a obchodnu
stratégiu na rok 2017. Po rokoch
boli Uspesné prevadzky a jednotlivci
za dosiahnuté vysledky uplynulého
roka odmeneni aj financne.

Pocas tohtoro¢ného kick-off
meetingu sme po prvykrat privitali

pokracovanienas. 2 >>
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setkdni zaméstnancii
STAVMAT STAVEBNINY
a TOP partnerti

Ve dnech od 02.-03.02.2017 se
konal 1.ro¢nik setkani zaméstnanct
STAVMAT STAVEBNINY a.s. a TOP
partner v RETRO Hotelu Medlov

na Vysociné. Akce méla pracovné —
spolecensky charakter, proto

v dopoledni ¢asti prvniho dne
probéhlo hodnoceni obchodnich
vysledkd r. 2016, a zaroven byli
zaméstnanci seznameni s tim, co
firma pfipravuje v letosnim roce.
Viyhodnoceni kladnych vysledkd
pobocek STAVMAT STAVEBNINY

a.s. probéhlo spravedlivé na trovni
jednotlivych region(, proto mame hned
nékolik Uspésnych prodejen, kterym
patfi podékovani. Nejuspésnéjsi
prodejny 2016 (v poradi 1 - 3): Region
SEVEROZAPAD: Praha 5 - Stoduilky,
Praha 8 - Bfezinéves, Cheb

pokracovanienas. 2 >>

slovenské
vyhodnotenie roku

16. februéra 2017 sa v hoteli
Atrium v Novom Smokovci stretli
vsetci veduci pobociek, obchodni
zastupcovia, produkt manazéri,
nasi TOP partneri a vedenie
spolo¢nosti STAVMAT STAVEBNINY
na vyhodnoteni uplynulého roka.
Doobeda sme absolvovali firemnu
poradu, kde vedenie spolo¢nosti
zhodnotilo rok 2016 a poukazalo
na stanovené ciele do roku 2017.
Sucastou vyhodnotenia bol aj
rebricek nasich najuspesnejsich
prevadzok. Na prvych 3 prieckach
sa podla obratu umiestnili tieto
predajne:

1.Trnava

2. Bratislava - Vajnorska
3.Trendin.

Uvedenym kolektivom blahozeldme
k dosiahnutym vysledkom a drzime
palce v roku 2017, aby dokazali

obhdjit i v tomto roku svoje pozicie.
Verime, Ze budu vyzvou aj pre dalsie
prevadzky, ktoré sa svojimi vykonmi
budu snazit priblizit tym najlepsim

v nasej sieti. Prave takéto spolo¢né
stretnutia su vybornou prilezitostou
na to, aby sa kolegovia z r6znych
prevadzok vzajomne inspirovali

a osobne si v priatelskej atmosfére
odovzdali cenné rady a prediskutovali
sposoby riesenia kazdodennych
problémoy, s ktorymi sa v praci
stretavaju.

Po spolo¢nom obede nasledovali
rozmanité vonkajsie aktivity na snehu.
Zaujimavé discipliny sa striedali

s vyrobou zabijackovych $pecialit,
ktoré vyrabali priamo sutazné
druzstva. Dané Speciality a ich

kvalita sa zaratavala do celkového
hodnotenia muzstiev. Aj preto sa
vsetci snazili, aby ich $peciality boli tie
najlepsie.

Po ukonceni popoludnajsich

sutazi nasledoval kratky oddych

a po nom vecera so zabavou pri Zivej
cimbalovke a reprodukovanej hudbe.

pokracovanienas. 2 >>
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Kolektiv najlepsej madarskej prevddzky
v Budadrsi

Ro¢né vyhodnotenie Kick off

v Ostrihome
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v kolektive madarskych stavmatakov
aj nasich TOP partnerov podla vzoru
slovenského STAVMATU. Pracovna
porada, ale aj popoludnajsia navsteva
ostrihomskej baziliky a neformalny
vecer aj pri sutazi o sieti STAVMAT,
ktord moderoval nas obchodny riadi-
tel Rébert Ducsai, vytvorili prijemnu
atmosféru. Verime, ze dobré vztahy,
ktoré sa tymto stretnutim upevnili,
nam vydrzia po cely rok 2017 a prispe-
ju k pIneniu vytycenych cielov.
Prevadzkou s najlepsim
hospodarskym vysledkom roku
2016 v Madarsku bola predajia
Budaors, ktord prvykrat otvorila
svoje brany zakaznikom v oktébri
2004.,0d uplnych zaciatkov sa

k prevadzke chovéme ako k vlastnej
a nasi zékaznici su ndm za to vdacni.

Da sa povedat, Ze na prevadzke
pracujem od jej vzniku, od septembra
roku 2004. Zacinal som ako zastupca
séfa skladu, potom ako $éf skladu.
Presiel som aj poziciou predajcu.
Pocas tychto rokov som sa naucil
vela o ndkupe, predaji, sortimente

a stratégii a podporoval som

pracu veduceho prevadzky. V maji
2010 som dostal prileZitost viest
prevadzku. Vedel som, Ze budem
potrebovat kreativitu a obetavu
pracu svojich kolegov na to, aby
sme z prevadzky spravili Uspesnu
predajiiu. Pozorne sme pocuvali
priania nasich zakaznikov a vytvorili
sme predajnu, ktora bola viac
zamerana na konkrétne poziadavky
zakaznikov, zrychlili sme proces
obsluhy a pre partnerov sme ponukali
poradenstvo $ité na mieru. Do roku
2012 sme dokézali, Ze to bol spravny
smer a odvtedy prevadzka vytvara
zisk. Nasou viziou je zachovat si

tuto poziciu, neustale sa zlepsovat,
ponukat nasim zdkaznikom len tie
najlepsie sluzby.” Povedal Gabor
Szabo, veduci prevadzky. Dalsie
priecky obsadili predajne:

2. Gyongyos, 3. Miskolc, 4. Budapest,
5. Marcali.

Veronika Patécsovad

Medlov - setkdni zaméstnancu a partnerd

MEDLOV 2017
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Region JIHOVYCHOD: Vlasim, Plzen,
Jihlava

Region Morava: Breclav - Lidicka,
Hranice, Hrusovany nad JeviSovkovu
Po dopoledni pracovni ¢asti

a spole¢ném obédé, nasledovalo
zabavné - soutézni odpoledne.
Stavmatéaci a obchodni partnefi
nahodné rozdéleni do smiSenych
tym0 soutézili na snéhu v rdznych
nendroc¢nych disciplinach. Skvéla
spolec¢nost, snih a mrazivé pocasi
Ludélali své”, a nalada se dostavila
béhem chvilky. Vynikajici atmosféru

STAVMAT

v novom sate

Nasa, staronovd” prevddzka
v Balassagyarmate

V oktoébri 2016 padlo rozhodnutie
prestahovat prevadzku v meste
Balassagyarmat z ulice Kévari, na jej
povodné, staro-nové” miesto do ulice
Vérosmarty, kde predtym pdsobila uz
70 rokov. Pre obnovenie prevadzky, ale
uzv ST Sate, bolo potrebné priestory
Uplne zrekonstruovat. Zburali sme
steny, obkladali, stierkovali, malovali.
Predajriu sme naplnili tovarom,

do vonkajsich skladovych priestorov
sme naviezli stavebny materidl. Dve
stahovania za jeden rok znamenali
pre Zivot prevadzky obrovsku vyzvu.

STAVMAT

STAVEBNINY

Nasa predajiia ma prijemnu rodinnd
atmosféru a rekonstrukcia spojila nas
kolektiv aj po ludskej stranke. Nastastie,
nas predajca Tamas je odbornikom

v oblasti voda-plyn-kurenie, Erik vie
popri svojej praci na vysokozdviznom
voziku krasne stierkovat, Janos u nas
nie je iba skladnikom, ale perfektne
maluje a kym sme boli zaneprazdneni
rekonstrukciou, Hilda, ktora zostala pri
pulte na ¢as sama, dala vietku energiu
do obsluhy zakaznikov. Kazdy z kolegov
sa podielal na prerabke tak ako mohol.
Predajia je hotova a s kolegami sme
odhodlani plnit vytycené ciele. Drzime
spolu a teraz je nasou hlavnou ulohou
vytvarat obraty, na ktoré budeme hrdi.

Eva Mitré, vedica prevddzky
Balassagyarmat

Predajria Székesfehervdr v novom Sate

TATRY 2017
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Vyhodnotenie celodennych aktivit ‘
skoncilo nasledovne: ‘
1. Ruzovy tim - veduca timu Mata !
Kiralova (veduca pobocky Senica)
2. Zeleny tim - veduca timu Jana |
Pliskova (veduca pobocky Michalovce) ‘
3. Biely tim — veduci timu Jifi Hradil
(obchodny riaditel Quick-mix) .
Vitaznym timom gratulujeme ‘
a vietkym ostatnym dakujeme, Ze
sa zucastnili a zaZili v spolo¢nom 1
STAVMAT kolektive vela zabavy.
A mozno zvitazia na buduci rok. ‘

a vnitini teplotu udrzovali teplé
napoje, obcerstveni v zabijackovém
stylu a nesoutézni disciplina
Jkaribska prémie”. RETRO vecer
zpesttili zdbavné outfity, disko 80
let, cimbélové muzika, bohaty raut,
tombola i,kolo Stésti".

Prvni ro¢nik setkéni s TOP partnery
mame Uspésné za sebou a véfime
na dobré vztahy, které budeme
udrzovat v prdbéhu celého roku
2017. Dékujeme vsem zlUcastnénym
partnerlim a tésime se na dalsi setkani
v roce 2018.

Adela Adamikovd

REBRANDING

V prvom polroku 2017 prechadzaju
nase predajne v Madarsku vyraznou
vizudlnou zmenou spojenou

s premenovanim madarskej casti siete
na STAVMAT STAVEBNINY. Od februara
tohto roka je teda celd siet 130
prevadzok vo vietkych troch krajinach
spojena spolo¢nym nazvom a viazana
spolo¢nym dizajnom a vonkajsou
prezentdciou znacky.

Pravidla pre usporiadanie predajne,
oznacenia tovarov od cenoviek az

po uputavky na akcie, znacenie
vlastnej produktovej rady ST line, ¢i
vypredaje, ulozenie akciovych letakov,
farebné rieSenie steny za predajnym
pultom, uskladnenie tovarov v sklade
a na dvore, oznacenie parkovacich
miest, plotov, otvaracich hodin a tiez
jednotné pracovné oblecenie - to
vsetko je sucastou spolo¢ného dizajn
manudlu siete, ktory dostali veduci
prevadzok vo vietkych troch krajinach
koncom roku 2016. Jeho aplikacia

je povinna pre vsetky predajne

Predajria G6déllé v ST dizajne

a vyzaduje aktivnu spolupracu
veducich predajni s pracovnikmi
marketingovych oddeleni v kazdej
krajine. Nasim cielom je, aby sa nas
zékaznik v STAVMAT STAVEBNINACH
citil prijemne, aby mu bolo
poskytnuté poradenstvo na najvysiej
urovni, aby bol obsltuzeny rychlo

a s ochotou, a aby sme vytvorili
moderné, Cisté, usporiadané

a vizualne jednotné prevadzky. Tak,
aby bol kazdy zamestnanec hrdy, ze je
sucastou nasej STAVMAT rodiny.

2

Novy STAVMAT web

Ostatny rok spolocnosti STAVMAT
STAVEBNINY bol v znameni mnoZstva
zmien. Nasim cielom je vybudovat

v oblasti predaja stavebnin silna,
stabilnu, modernu a trendy uddvajicu
nadndrodni siet'v strednej Eurdpe.
Stcastou sledovania novych trendov,
zjednocovania procesov, pristupov

a prezentdcie siete STAVMAT smerom
k nasim zdkaznikom, je spustenie
novych webovych stranok.

Webova stranka, rovnako ako dalsie
marketingové nastroje, ktoré sa
postupne v zmysle dizajn manudlu
zavadzaju vo vietkych krajinach

a predajniach do celej siete, maju
hlavné spolocné ciele - byt blizsie
k zakaznikovi, podporit a vytvorit
lepsie podmienky pre predaj
nasim predajniam a predovsetkym
zvysit trzby jednotlivych predajni
a tym aj celej siete. Webova

stranka je v 21. storo¢i dolezitym
ndastrojom podporujucim znacku

a predaj. Jej tvorbe sme venovali
vyznamnu pozornost. Je vysledkom
vzdjomnej intenzivnej spoluprace
marketingovych oddeleni z Ceskej
republiky, Slovenska a Madarska.
Novym webom, ktory je v tychto
dnoch uz plne funkény vo vsetkych
troch krajinach, prindsame na trh
pre zékaznika prehladny nastroj
poskytujuci vsetky informacie,
ktoré hlada a zaroven je vyraznou
podporou kazdej nasej predajne,
ktora prostrednictvom nového webu
zdkaznika oslovi vlastnou priamou
ponukou. Zakaznik nedostava len
vseobecné informacie o sieti, ale
konkrétne a aktualne informéacie
z vybranej predajne.

Kazda krajina ma sice vlastnu
jazykovu prezentaciu, avsak vizual
vsetkych troch krajin je rovnaky.

Sme jedna siet, preto povazujeme
jednotnu prezentaciu za prejav nasich
spoloc¢nych cielov a prislusnosti

k spolo¢nej znacke STAVMAT
STAVEBNINY.

Novy responzivny web je priatelsky ku
zakaznikovi. Responzivita znamena,
Ze zobrazenie webovej stranky sa
prisposobuje velkosti zariadenia,

na ktorom je stranka prezerana. Tato
funkcionalita zabezpedi, ze zékaznik
vzdy uvidi kompletnu stranku a nestane
sa, Ze by cast stranky pri prezerani

STAVMAT

STAVEBNINY

na mensom zariadeni (notebook, mobil,
tablet) nebola zékaznikovi dostupna.

A tak aj zakaznik, ktory hladd informaciu
cez mobil, bude rovnako osloveny
nasou ponukou a méze stranku
plnohodnotne bez obmedzeni pouzivat
aj napriklad na stavbe pri rychlej
potrebe ndjst pozadovanu informaciu
alebo vyziadat cenovu ponuku.

Nové webové stranky boli tvorené

a plne prispdsobené pre Specidlne
potreby siete STAVMAT, kde kazdd
predajiia ma svoje vlastné ceny

a tie je potrebné odprezentovat pre
konkrétneho zékaznika. Novy web
prinasa formu, ktora plne respektuje
toto $pecifikum kazdej predajne
prostrednictvom nasledujucich funkcii.

Po otvoreni stranky
www.stavmat.cz/sk/hu sa pri
povolenej lokalizacii vdanom
zariadeni automaticky navoli
zakaznikovi na webe predajna,
ktora je najblizsie k miestu odkial'si
zakaznik stranku prezera. Znamena
to, ze na hlavnej stranke sa:
1 vhornej casti strdnky automaticky
zobrazi adresa a rychly kontakt
na najblizsiu predajriu v jeho okoli,
2 rovnako sa prisposobi hlavny
baner. Pokial predajria zadd
prostrednictvom zaslania podkladov
marketingovému oddeleniu vlastny
baner alebo viacero vlastnych
banerov, ako prvé sa zdkaznikovi
zobrazia ako hlavné banery strdnky
banery konkrétnej predajne a az ako
dalsie v poradi nasleduju banery
spolocné pre celi siet,
3 najdéblezitejsim ndstrojom
na podporu predaja konkrétnej
predajne je automatické zobrazenie
ako prvych TOP produktov konkrétnej
predajne uz na hlavnej strdnke.
Ako dalsie nasleduju vybrané TOP
produkty, ktorych cena je rovnakd pre
predajne celej krajiny.

Ejvajte
Pl

=0 sadrovymi
omietkami

Touto funkciou zdkaznik ziskava
automaticky hned po otvoreni webu,
bez potreby vyhladavat konkrétnu
predajnu, prioritne informacie
tykajuce sa najblizsej predajne.

Tymto sposobom oslovi vlastnou
ponukou kazda predajria priamo
svojho zékaznika hned' pri otvoreni
webu.

Popisana funkcionalita je zachovana
aj v pripade, ze si zékaznik sdm
vyberie predajfu, ktord ho zaujima.
Nova webstranka jednoznacne
umoziuje kazdej predajni podporit
svoj predaj. K tomu je viak nevyhnutna
aktivna praca veducich predajni, ktori
musia pravidelne (minimalne 1-krat

za mesiac) poslat marketingovému
oddeleniu nové akcie alebo TOP
produkty, ktoré maju byt na stranke
zobrazené. Aktudlna ponuka akciovych
cien, vypredajov, ¢i inych TOP ponuk
sa tak dostane priamo k vasmu
zakaznikovi, ktory sa postupne naudi,
ze nepotrebuje hladat letaky, sledovat
inzercie v novinach, staci si kdekolvek
otvorit web a dozvie sa aktualnu TOP
ponuku jeho predajne. Uspednost
tohoto nastroja z hladiska zvysenia
trzieb zavisi od zodpovedného

pistupu kazdej predajne, kedze bez
dodanych podkladov a naplneného
obsahu samotnd existencia webu tovar
nepreda.

Je v rukach kazdého vedtceho
predajne, co sa zakaznik
prostrednictvom webu o predajni
dozvie, ¢o zakaznikovi pontikne.

STAVEENINY

et
[EFSpRr
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Sledujte a reagujte preto
na poziadavky kolegov z marketingu,
ktori vas neustale informuju
o terminoch dodania novych
podkladov z vasej predajne na web.
Kazda predajra ma svoju vlastnu
podstranku. Pravidelne kontrolujte, ¢i
su vietky informacie o vasej predajni
na webe stale aktudlne. Prezentacia
predajni na vlastnej podstranke
zavisi najmd od vami zaslanych
materialov. Informacie o akciach,
vypredajoch, produktoch, ktorych
predaj potrebujete podporit alebo
aj prezentacné videj, to vietko su
nastroje, ktorych dodanim sami

detail predajne

pomodzete lepsej prezentdcii vasej
predajne.

Za pozornost stoji aj sekcia ST line,
ktora poskytuje prehlad ponuky
aktualnych produktov vlastnej znacky
ST line. Predaj produktov privatnej
znacky ST line je jednou z hlavnych
priorit predaja, preto jej je venovana
samostatna cast webu.

Nemenej dolezité je pre zakaznika

aj prehladné a zjednotené ¢lenenie
sortimentu, ktory v STAVMATE
ponukame - hrubd stavba, sucha
stavba, tepelné izolacie, zateplovacie
systémy, strechy, suché maltové
zmesy a chemické produkty, interiér,
néradie a doplnky. Sortimentné
skupiny su dalej rozdelené

podla pouzitia na stavbe a podla
materialu. Doplnené st logami
vyrobcov, ktorych produkty mame

v jednotlivych sortimentnych
skupinach v ponuke.

Uzivatelom webu ponukame aj
prehlad nasich sluzieb, ponuku
volnych pracovnych miest a tiez
rychly prehlad aktualnych akciovych
letakov v jednotlivych predajniach.
Sucastou stranky su pracovné navody,
ktoré budu pravidelne dopliané
kolegami z marketingu a sluzia ako
poradenstvo pre zakaznikov, ale aj ako
pomaocka pre nasich predajcov. Stranka
prinasa informécie o spolo¢nosti

a tiez sekciu ST news, kde je mozné
listovat v jednotlivych vydaniach nasho
interného ¢asopisu.

Novy web pontka zékaznikovi sluzbu
spracovania cenovej ponuky podla
zaslanej poziadavky
cez nas web.

SThs Uulby enimere  ceneed poteka Martne  koetakey

V tejto suvisloti
povazujeme

za dolezité
zdbraznit, ze
doveryhodnost

. nasej spolo¢nosti
=3 a jednotlivych

= predajni si
budujeme aj
prostrednictvom
vcasného zaslania
vyZziadanej cenovej
25% ponuky a aktivnou
komunikaciou so
zakaznikom, ktory
nas kontaktoval
prostrednictvom
webu.

Uspesnost nasej novej web stranky
zalezi od aktivneho pristupu

a spoluprace veducich predajni
amarketingového oddelenia.
Moderna stranka, aby bola pre
zakaznika zaujimava, musi svoj
obsahovat pravidelne menit

a prisposobovat aktualnym ponukam
a podmienkam spolocnosti.

Sme presvedceni, Ze energia, ktoru
sme vlozili do tvorby stranky, sa ndm
vsetkym vrati v trzbach za podmienky
vzajomnej spoluprace.
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Prezentdcia vypredajovych
a akciovych produktov

V predchadzajicom cisle ST news
sme predstavili sposob prezentéacie
vlastnej tovarovej rady ST line

podla nového dizajn manudlu.

Je nevyhnutné, aby sme mali

na kazdej prevadzke v kratkej dobe
zrealizované ST line pédium v zmysle
zadefinovanych pravidiel. Jeho
vyraznd vizudlna stranka vdm pomoze
k zvyseniu trzieb z predaja nasich

ST line produktov. V pripade, ze vdm
k jeho realizacii nie¢o chyba, napr.
potlacené plachty so zna¢enim ST
line na prekrytie pédii z europaliet,
alebo nemate zadné steny pddii

(tie sa pouziju len na miestach, kde

STo dni

V roku 2017 nasa spolo¢nost

na Slovensku prichadza s niekolkymi
novinkami. Jedna z nich je
organizovanie udalosti s nazvom ST
dni’, ktora sa uskutocnuje na prelome
prvého a druhého kvartalu tohto
roka s ambiciou opakovania

na kazdorocnej baze.
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Pocas tohto podujatia navstivia nase
vybrané prevadzky TOP dodavatelia -
Isover, Rigips, Kvk, Mapei, Den Braven,
Baumit, Quick-mix, Fischer a Makita

s DemoBusom, ktori po rozmiestneni

je ich pouzitie mozné, o spdsobe
realizécie vo vasej predajni sa poradte
s kolegami z marketingu), ¢i nemate
cenovky podla dizajn manualu,
obratte sa na marketingové oddelenie
vo vasej krajine.

Pre akciové tovary sa podla dizajn
manualu pouziva Cerveno-biela
kombinécia od opéaskovania pédii,

cez zadné steny az po velké aj

malé cenovky. V interiéri zrealizujte

po odsuhlaseni miesta marketingovym
oddelenim prezentaciu akciovych
tovarov nasledovne:

Taktiez vypredajové tovary musia byt
na kazdej prevadzke jasne oznacené
na prislusnych pédiach spésobom a vo
farbach uvedenych na obrazku. Presnu
formu a umiestnenie vo vasej predajni

prezentacnych stankov budu
predstavovat a avizovat nové hity
sezony, realizovat sutaze, diskutovat
s nasimi odberatelmi a utuzovat
profesionélne vztahy. Zaujimavostou
taktiez mézu byt ukdzky konkrétnych
vyrobkov priamo pri aplikovani
alebo moznost ucastnikov zapojit

sa do tomboly o zaujimavé ceny.
Popri spomenutych aktivitach bude
mat kazda pobocka prichystané
obcerstvenie v podobe teplého jedla
a nealko napojov.

Tohtoroc¢né ST dni prebiehaju

v rozmedzi datumov 22.3. az 21.4.

v ¢ase od 9:00 do 14:00 v mestach:
Nové Mesto n/V., Trnava, Malacky,
Banska Bystrica, Ruzomberok,
Martin, Liptovsky Mikulas, Bardejov,
Humenné, Presov, Trencin, KoSice

a Levoca.

Erik Bartori

prekonzultujte tiez s oddelenim
marketingu.

Akciové ceny alebo tovar

vo vypredaji prezentovany

na vonkajsej ploche je nevyhnutné
oznacit tiez prislusnym opaskovanim.
Aj v exteriéri je dolezité spravne
oznacovat akciovy tovar cervenym
opéskovanim a cervenymi cenovkami
a vypredajovy tovar zltymi cenovkami
a zltym opaskovanim. Opaskovanie

a cenovky vam na vase vyziadanie
dodaju kolegovia z marketingu.
Vystavenie tovaru podla
zadefinovanych pravidiel prinesie

na prevadzky jednotnu vizudlnu
prezentaciu napriec¢ celou sietou a jej
cielom je v kazdej predajni podporit
predaj takto oznacenych tovarov.

Divadlo na Vinohradech
2016

Jako podékovani za spolupréci v roce
2016 jsme pro nase VIP zakazniky dne
09. 12. 2016 usporadali kulturné —
spolecenskou akci s divadelnim
predstavenim v atraktivnich
prostorach Divadla na Vinohradech.
Tato vyznamna udalost byla

primarné ucena nasim zakaznikdm.
Aby se citili cely vecer pfijemné,
pratelskou atmosféru dotvarela
pfitomnost obchodnich manazerd,
vedoucich prodejen a vedeni
STAVMAT STAVEBNINY a.s., ktefi se
zakazniky prichédzi do kontaktu,

a udrzuji tak vztahy na pratelské
urovni celoro¢né. Vecer pfijemné
nastartovala komedie s lehkou
krimindlni zapletkou, s ndzvem,Bytna
na zabiti“. Herecké vykony hlavnich
protagonistd, ve kterych se predstavili
znamé osobnosti jako — pani Libuse

Prezentacia tovarov uvedenym
sposobom je povinnd na vietkych
prevadzkach. Pokial ste tento postup
na vasej prevadzke este nezrealizovali,
bezodkladne kontaktujte kolegov

z marketingu. Zvysenie trzieb je
predsa cielom kazdej nasej predajne.
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Divadlo na Vinohradech 2016

Svormové, Véclav Vydra, nebo Filip
Blazek, nasi zakaznici i zaméstnanci
odménili boutlivym potleskem

a rGzemi.

Vecirku s divadelnim predstavenim
se zUcastnilo témér 600 lidi, ktefi se
v dobré naladé u jidla a piti bavili
az do pozdnich noc¢nich hodin. Tato
forma podékovani VIP zakaznikiim
se ve STAVMAT STAVEBNINY a.s. stala
tradici a konala se jiz po osmi krat.

Adela Adamikovd

Diia 26.2.20170 20.2%h
534909 a 49cm
sa narodil Aron
Dencs, druhy syn
nasej kolegyni
administratorke Anikd
Dencsné Szécsenyi.

Dna 11.2.2017
0 13.00h hodine
sa nasa kolegyna
Lucia (Nagyovd)
Cakvari z prevadzky

v Trnave rozhodla vstupit do stavu
manzelského. Gratulujeme Stastnym
novomanzelom a prajem vela
krasnych rokov na spolo¢nej ceste
Zivotom.

23.2.2017 0 12.45h
sa nas trnavsky
STAVMAT tim
rozrastol o nového
¢lena. Stastnym
rodi¢com Lubomirovi
a Barbore Cuninkovcom sa narodila
krasna dcérka Terezka. Gratulujeme.

GRATULUJEME osldvencom

Jozefovi Smutnému - na3mu kolegovi zo Senca ku
krasnemu jubileu 45. narodeninam. /4.3./

Marii Vicenovej — nasej kolegyni na tstredi ku
krasnemu jubileu 40. narodeninam /2.4./
Miroslavovi Kozuchovi - nasmu kolegovi

na dispecingu ku jubileu 60. rokov / 8.4./

Vlaste Ciprysovej — nasej kolegyni z tstredia ku
jubileu 40. rokov (16.2.)

Petrovi Hal¢inovi — nadmu kolegovi z Ruzomberka
ku jubileu 30. rokov (25.02.)

a Marekovi Vojnovi — nadmu predajcovi

z Michaloviec ku jubileu 40. rokov (15.3.)

STAVMAT STAVEBNINY a.s., pracovni jubilea v 1. ¢tvrtleti 2017
V rubrice ST FAMILIA za Ceskou republiku pfedstavujeme kolegy, ktefi svoji praci
zodpovédné vykondvaji u jedné spolecnosti vice nez 5, 10, 15 ale i 20 az 30 let.
Vsem jubilantim gratulujeme a dékujeme!

Pavlina Lincova | 02.01. 2012 Kraltiv dvir
Vladimir Matust | 10.01. 2012 Novy Ji¢in

Ing. Josef Petr | 01.01. 1997 Hulin

Bohumila Firlova | 01.01. 2002 Hranice

Marta Luke3ova | 01.01. 2002 Liberec

Robert Ziegelheim | 01. 01. 2002 Velka Bystfice
Vaclav Tkalcti | 01. 02. 2002 Jindfichtv Hradec
Josef Mares | 25. 02. 2002 Tabor

Petr Vigh | 09. 02. 1987 Chrudim

Pavel Fencl | 01.03. 2002 Praha 5, Stodulky

STAVMAT

STAVEBNINY

Katefina Grygarova | 01.03. 2012 Ostrava
Petr Landa | 07. 03. 2007 Ceska Lipa

Leo$ Adamek | 01.03. 2002 Brno

Petr Pastalka | 01. 03. 2007 Pardubice

Jana Niznanska | 01. 03. 2007 Novy Ji¢in
Olga Sindelkov4 | 01. 03. 2002 Hranice
Hana Slajsova | 12.03.2012 Pisek

Josef Vondrus | 15. 03. 2012 Hradec Kralové

Prevddzka Siklos

a Keresztesné Erzsike - ,,nasa
hrdinka prdace”

Kazdy den je pre nu vyzvou

a do rieseni uloh spoloc¢nosti aktivne
zapaja cely kolektiv prevadzky. Re¢
je o nasej dlhorocnej kolegyni pani
Erzsike Keresztesné, ktord v nasej
spolo¢nosti pracuje od 1.juna 1979

a od roku 1994 je veducou prevadzky
v meste Siklos.

,Musim povedat, Ze mam obrovské
stastie na vynikajucich kolegov. Nas
tim drzi spolu, sme ako jedna rodina,
kde je kazdy rovnako ddlezity. Mame
spolo¢né zaujmy, podporujeme jeden
druhého nielen v ¢ase, ked'sa nam dari,
ale aj pocas tazkych chvil. Spolo¢ne
travime aj mimopracovny cas, pri
oslavach vyznamnych jubilei. Podla
mna ten, kto veri v pracu, dosiahne
svoje ciele. Samozrejme, cesta

k uspechu nie je vzdy jednoduchd, ale
takto je to realistické. Na trhu musime
niekedy aj,zabojovat” o zdkaznikov, ale
to nas len posiliuje, lebo niet lepsieho
pocitu ako mat lojalnych, stale sa
vracajucich partnerov.V neposlednom
rade to je to, ¢o prinasa nas zisk.”
hovori pani Erzsike Keresztesné.

Za jej dlhoro¢nu a zodpovednu

pracu jej dakujeme a sme radi, ze

na svojej pozicii a so svojimi kolegami
zostava aj v ¢ase, kedy by si mohla
vychutndvat uz zasluzeny cas
oddychu.



